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Juan Salvador Vázquez Silveyra cuenta con amplia
experiencia profesional como abogado, enfocando
principalmente su práctica en todo tipo de negocios
relacionados con la inversión extranjera en México,
incluyendo sin limitar, proyectos inmobiliarios y de
infraestructura, asuntos transaccionales, cumplimiento
regulatorio, corporativo, laboral y minería.
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Monterrey
T.+52 (81) 2682 0300 Ext. 307

Formación
Changzhou University; Diplomado en Negocios
(Changzhou, Jiangsu, China 2023).
Facultad Libre de Derecho de Monterrey; Diplomado en
Fideicomisos (Monterrey, México 2010).
Georgetown University Law Center; Diplomado en
Contratos (Washington, USA 2009).
Instituto Mexicano de Profesionales Inmobiliarios (IMPI);
Diplomado en Bienes Raíces (Monterrey, México 2005).
Coparmex; Diplomado Gerencial para PYMES
(Monterrey, México 1999).
Universidad Regiomontana; Licenciado en Ciencias
Jurídicas, mención honorífica (Monterrey, México 1998).
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Asuntos Relevantes
Representación de clientes extranjeros, incluyendo a
gobiernos extranjeros, en el proceso de due diligence,
estudios de titulación, regularización administrativa, de
titulación y compraventa de inmuebles para proyectos
industriales y de usos mixtos (residencial, comercial y
servicios) en todo el país. El monto de las transacciones
ha sido desde US$1,000,000.00 de dólares hasta
US$100,000,000.00.
Participación en diversos proyectos de fusiones y
adquisiciones, en el proceso de due diligence y
negociación de instrumentos relacionados con asuntos
laborales, inmobiliarios y de infraestructura, para
empresas globales del sector minero, automotriz, de
alimentos, electrónico, siderúrgico y de servicios
financieros, entre otros.
Representación de clientes en varios proyectos de
construcción de naves industriales y edificios para usos
residenciales y de oficinas, mediante la negociación de
contratos de obra en sus diversas modalidades. Este
tipo de proyectos han representado una inversión de
más de US$100,000,000.00 de dólares.
Participación en la negociación de diversos contratos de
arrendamiento “built to-suit” y de edificios industriales
existentes para clientes nacionales y extranjeros. Dichos
contratos han representado un valor mayor a
US$100,000,000.00 de dólares.
Representación de clientes en la estrategia, negociación
y elaboración de instrumentos legales para inversión en
proyectos inmobiliarios, a través de alianzas,
coinversiones, fideicomisos, entre otros.
Cuenta con experiencia en proyectos de due diligence,
adquisición y financiamiento de proyectos mineros.
Estos proyectos han alcanzado una inversión de hasta
US$400,000,000.00 de dólares.
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Asuntos Relevantes
Ha participado activamente en la planeación e
implementación de estructuras legales sofisticadas, para
el desarrollo y operación de comunidades de usos
mixtos en ciudades como Monterrey, Querétaro, Mérida
y otros destinos turísticos en México. Esto ha incluido su
involucramiento en la planeación estratégica, análisis
regulatorio y generación de vehículos legales de
propósito específico, acuerdos entre inversionistas
institucionales y fondos de capital privado, así como en
la generación de planes maestros de comunidades
urbanas.

Idiomas
Español e Inglés.

Publicaciones
Autor de “Mining Law in Mexico: An Overview” (2009).
Autor de “Latin American Mining Handbook”, Mexico
Chapter (2009).
Revised Second Edition, “Doing Business in Mexico”,
Mining Chapter (2009).

Membresías
Miembro de la Cámara de Comercio Canadiense
(CANCHAM) en Monterrey, México.
Miembro del “Prospectors & Developers Association of
Canada” (PDAC).

Reconocimientos
Best Lawyers ® in Mexico.


